
드림에이아이랩 투자제안서
자람이 사업화에 집중하는
사람 중심 AI 플랫폼 투자
공개 협의용 투자제안서. 자금·가격·전환 목표는 경영진 확정 전 계획 가정이며 실적·투자조건·수익 보장이 아닙니다.
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투자 검토의 핵심
다도메인 운영 기반에서 첫 반복 수익의 증거를 확보합니다.
집중 사업: 자람이 기관 구독을 우선 검증합니다. GCC는 검증 거래, 베지케어는 웰니스 센터 구독으로 별도 지표를 확인합니다.
신규 자금안: 12개월 비용에서 역산한 통합 협의 시나리오 5억 160만원. 공유 인력 5명 상당의 실행 예산이며 실제 채용·계약은 미확정입니다
.
투자 후 증거: M12 자람이 15곳·GCC 월 거래 100건·베지케어 20곳 가정. 포트폴리오 월매출 875만원과 공통 기술 재사용 원가를 검
증합니다.
공개 협의용 투자제안서. 자금·가격·전환 목표는 경영진 확정 전 계획 가정이며 실적·투자조건·수익 보장이 아닙니다.
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누구나, 어디서나, 동등한 기회
기술은 사람의 목적과 선택을 지원하는 수단입니다.
동등한 접근: 부·지역·환경·장애의 차이로 필요한 의료·돌봄·교육과 정보에서 배제되지 않는 미래를 지향합니다.
사람 중심: 당사자의 동의·존엄·자율적 선택과 현장 전문가의 판단을 제품의 실행 기준에 반영합니다.
현장과 증거: 현장의 문제에서 설계하고 실제 사용 결과로 개선합니다. 구현·운영·성과 입증의 수준을 구분합니다.
DAL 철학·비전 https://dreamailab.com/vision/
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여러 산업에서 반복되는 기록 단절
고객은 다르지만 정보가 실행으로 이어지지 않는 문제가 반복됩니다.
돌봄·의료·교육: 생활과 기관 기록의 단절로 다음 전문가가 맥락을 다시 구성해야 합니다.
국제커플·생활: 정보와 실제 서비스, 거래와 정착, 안내와 생활 행동이 서로 떨어져 있습니다.
소프트웨어 창작: 요구 의도·설계·변경·검증·운영의 연결이 약하면 같은 오류와 판단을 반복하게 됩니다.
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AI디지털케어로그의 공통 구조
시간축 위에서 기록을 맥락과 다음 실행으로 연결합니다.
기록과 맥락: 사람·상황·시간·출처·목표를 보존해 흩어진 사건을 이해 가능한 흐름으로 정리합니다.
판단과 실행: AI 분석과 설명 가능한 근거, 권한 있는 사람의 확인과 다음 행동을 연결합니다.
결과와 환류: 실행 결과와 수정 이력을 기록해 다음 제품·판단 개선의 근거로 사용합니다. 도메인 간 자동 통합 학습 완료를 뜻하지 않습니다.
DAL 핵심 기술 https://dreamailab.com/technology/
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공통 구조와 도메인 제품의 관계
기술 재사용과 고객별 운영은 구분합니다.
계층 / 역할 / 사업 관점
범용 DAL / 시간축·출처·판단·환류 구조 / 연구·기술 자산
도메인 설계 / 발달지원·생활·파트너 업무 규칙 / 현장 요구·전문가 협력
서비스 제품 / 역할·기록·리포트·운영 화면 / 고객 계약·반복 사용
사업 검증 / 도입·원가·유지·성과 측정 / 투자·확장 의사결정
현재 모든 서비스가 하나의 중앙 데이터베이스나 동일 코드베이스를 공유한다는 의미가 아닙니다.
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자람이가 첫 사업화 검증 축입니다
구매자·반복 과업·수익 단위를 한 기관으로 좁힙니다.
진입 과업: 기관 책임자의 기록·리포트·인수인계. 9개 역할과 목적별 공유를 활용해 문서·재설명 시간을 측정합니다.
단계 목표: M3 동의 기관 5곳, M6 평균 유료 5곳, M12 평균 유료 15곳을 목표로 두고 90일 유지율 80%를 검증합니다.
확대 조건: 기관 단위 기여이익·동의·과업 수락·지원 원가를 확인합니다. M6 유료 3곳 미만이면 자람이 확장 예산을 재심의합니다.
자람이 투자제안서 https://jarame.or.kr/investment
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GCC와 베지케어의 사업 검증
두 제품의 수익 가정과 수락 책임을 분리합니다.
GCC: 검증 파트너 20곳·월 완료 100건을 M12 목표로 설정합니다. GMV 1억원 × 4.5% = 플랫폼 월매출 450만원 가정입니다.
베지케어: 웰니스 센터 유료 20곳 × 월 10만원 = M12 월매출 200만원 가정. 항암 돌봄은 임상 검토 후 별도 동의 실증으로 관리합니다
.
확대 조건: GCC는 실제 PG·환불·정산 수락, 베지케어는 유료 유지·지원비와 의료 검토를 확인한 후 확대합니다.
GCC 투자제안서 https://globalcouplecare.com/investment
베지케어 투자제안서 https://veggie.care/investment

https://dreamailab.com/investment

https://dreamailab.com/investment


시니어·의료·교육의 확장축
공개 소개 기준 단계와 실제 사업 증거를 구분합니다.
시니어앤라이프 · Pilot: 재가·시설·병원·가족 사이의 생활·돌봄·행정 연속성을 지향합니다. 별도 기관 수락·유료 실적 확인이 필요합니다.
토탈케어로그 · Alpha: 병원 밖 증상·복약·생활기록을 진료 전후로 잇는 방향입니다. 실제 의료 연계와 임상 수락은 별도입니다.
에듀케어로그 · Pilot: 학습 반응·멈춘 지점과 다음 학습을 연결하는 교육 운영 구조입니다. 학교 도입·학습 성과는 추가 검증합니다.
시니어 서비스 https://dreamailab.com/services/senior/
의료 서비스 https://dreamailab.com/services/healthcare/
교육 서비스 https://dreamailab.com/services/educarelog/
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DAL Vibe Architect
사용자의 의도를 설계·검증·운영으로 이어가는 신규 프로젝트입니다.
제품 철학: 사용자가 시스템을 배우는 부담을 줄이고 시스템이 목적·현장·운영 방식을 이해하도록 설계합니다.
기술 후보: Architecture Guardian, Project Knowledge Graph와 소프트웨어 운영 결과 기록을 검토합니다.
현재 단계: 설계 공개·미출시. 공개 빌더·확정 요금·출시일과 자동 복구 성과는 아직 없습니다. 문제 정의와 MVP 실증이 다음 단계입니다.
DAL Vibe Architect https://dreamailab.com/services/vibe-architect/
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NoahAI의 산업 전이 사례
금융 실행의 공학적 학습을 소개하되 사업 주체는 구분합니다.
기술 맥락: 전략 정의·버전·검증 여권·무결성·사용자 재검증은 기록·판단·실행·근거 추적의 다른 산업 적용 사례입니다.
사업 구분: NoahAI는 Noah AI Labs로 기술이전·분리 운영됩니다. DAL의 매출·고객·자산으로 자동 합산하지 않습니다.
실사 범위: 법인·IP·라이선스·관련자 거래와 권리 범위는 계약으로 확인합니다. 금융 실적은 돌봄의 임상효과 증거가 아닙니다.
DAL 금융 기술 전이 안내 https://dreamailab.com/services/finance/
NoahAI 공개 상태 https://noahai.net/product-status
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2026년 10월 사업·제품 업데이트
연구 소개를 실제 제품의 진척과 연결합니다.
축 / 최근 반영 내용 / 다음 확인
자람이 / 역할·XAI·인수인계·공개 웹툰 / 기관 실증·상용 전환
글로벌커플케어 / 국가 가이드·데모 격리·파트너 알림 / 검증 공급·실 PG 수락
베지케어 / 항암 73편·공동 돌봄·모바일 PDF / 임상 검토·실 외부 수신
DAL / 서비스별 IR·비전·포트폴리오 정합 / 도메인별 사업 지표
업데이트는 코드·공개 운영의 진척입니다. 유료 고객 증가나 임상 성과로 대체하지 않습니다.
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초기 시장과 매출 범위
사업별 구매자·수익 단위를 연결하고 통계·거래액의 중복을 제거합니다.
사업 / M12 수량·단가 가정 / 플랫폼 월매출
자람이 기관 구독 / 15기관 × 15만원 / 225만원
GCC 거래 수수료 / 100건 × 100만원 × 4.5% / 450만원
베지케어 센터 구독 / 20파트너 × 10만원 / 200만원
합계 / Noah·신규 연구·내부거래 제외 / 875만원
연 환산 1억 500만원은 M12 월매출 × 12이며 첫해 실현매출이 아닙니다. 시장 전체 규모와 투자기업가치를 의미하지 않습니다.
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경쟁 위치와 재사용 가설
단일 시장의 독점이나 자동 통합 데이터 자산을 전제하지 않습니다.
대안 / 공개 제공 가치 / DAL의 증명 과제
SimplePractice·Carepatron / 고객 포털·기록·업무 운영 / 한국 현장 도입·권한·유료 유지
VietnamCupid·다누리 / 관계 탐색·정착 정보 / 검증 공급·서비스 거래 수락
MyFitnessPal·CaringBridge / 식사 기록·건강 소식 공유 / 센터 운영·돌봄 인계 사용성
DAL 공통 설계 / 출처·동의·역할·시간축 / 신규 도입시간·유지 원가 감소
각 제품의 공식 공개 설명을 비교했습니다. 모든 직접 경쟁사를 포함한 경쟁조사는 실사 후 보완합니다.
SimplePractice 공식 Client Portal 설명 https://support.simplepractice.com/hc/en-us/a
rticles/207925883-Setting-up-the-Client-Portal
Carepatron 공식 기능·요금 https://www.carepatron.com/pricing/
VietnamCupid 공식 서비스 https://www.vietnamcupid.com/
다누리 공식 한국정착·상담 서비스 https://www.liveinkorea.kr/web/index.do
MyFitnessPal 공식 식사 기록 설명 https://support.myfitnesspal.com/hc/en-us/articles/3600
32274592-How-to-log-food-to-your-diary
CaringBridge 공식 서비스 https://www.caringbridge.org/
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수익 구조와 영업 우선순위
기관·파트너 계약을 먼저 검증하고 기술 라이선스는 별도 수요를 확인합니다.
반복 수익: 자람이 기관 구독, 베지케어 운영 구독을 계약·입금·유지율로 확인합니다. GCC는 실제 완료 거래 수수료를 집계합니다.
초기 영업: 자람이 기관 면담·실증을 우선 실행합니다. 두 제품의 도입은 전담 시간을 배분하고 공동 비용을 제품별로 기록합니다.
후속 사업: API·공공 실증·기술 협력은 권리·연동 수락·지불 의사 확인 후 계약합니다. 아직 계약되지 않은 수입은 모델에서 제외합니다.
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12개월 매출·현금 계획
단위: 만원. 모든 값은 가정이며 승인된 예산·매출 전망이 아닙니다.
기간 / 플랫폼 매출 / 현금 지출 / 기말 자금 / 월말 규모
M1–3 / 0만원 / 13,200만원 / 36,960만원
M4–6 / 405만원 / 10,926만원 / 26,439만원
M7–9 / 1,200만원 / 11,202만원 / 16,437만원
M10–12 / 2,292.5만원 / 11,592만원 / 7,137.5만원
새 유료 고객군만 계산한 12개월 시나리오. 기존 매출·현금·부채는 미확인. VAT·법인세·금융비용 제외, 할인·이탈은 월평균 순유료 수에 반영
하는 가정. 입금은 같은 달, 초기비는 M1. 총매출 3,897.5만원, 총지출 46,920만원, 순현금소진 43,022.5만원.
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12개월 자금 사용 기준안
단위: 만원. 인건비는 채용·외주·기존 인력 배분을 검토하기 위한 가정입니다.
용도 / 산정식 / 12개월 예산
제품·운영 인력 / 5명 × 월 500만원 × 12 / 30,000만원
인프라·현장 도입 / 월 800만원 × 12 / 9,600만원
전문가·준법 검토 / 월 300만원 × 12 / 3,600만원
초기비·예비비 / 2,400만원 + 기준예산의 10% / 6,960만원
합계 50,160만원. 인건비 가정에 고용 부대비용 포함. 변동원가는 매출 시나리오에서 별도 차감합니다. 견적·고용 계약은 미확정.
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통합 예산과 배분 원칙
통합안은 서비스별 독립 실행 비용안을 더한 값이 아닙니다.
배분 목적 / 기준예산 4억 5,600만원 내 / 집행 조건
자람이 우선 검증 / 45% / 2억 520만원 / 기관 과업·유료 전환
GCC 사업 검증 / 20% / 9,120만원 / 공급 검증·실제 정산
베지케어 사업 검증 / 20% / 9,120만원 / 센터 유료·의료 검토
공통 운영·제한 연구 / 15% / 6,840만원 / 보안·재사용 원가 측정
예비비 4,560만원은 별도 유지합니다. 각 비율은 인력·인프라·도입·초기비를 포함한 내부 배분안. 신규 연구는 공통 예산 내에서 단계 심의하며
 중복 청구하지 않습니다.
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자금 규모와 생존 기간
매출 유입 없이도 12개월 검증을 수행하는 비용에서 역산합니다.
산정 근거: 월 고정지출 3,600만원 × 12 + 초기비 2,400만원 + 예비비 4,560만원 = 50,160만원.
기준·지연: 무매출 가정의 자금 지속기간 13.3개월. 12개월 뒤 예비비 4,560만원를 남깁니다. 실제 보유현금은 실사로 대조합니다.
비용 상승: 무매출·고정비 15% 상승 시 11.5개월, 12개월 부족액 1,920만원. M6에 신규 지출·확장 범위를 재심의합니다.
협의용 신규 자금 시나리오. 확정 투자 희망액·라운드 개시 공고가 아닙니다. 기존 의무·채무·세금은 별도 반영 후 확정.
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투자 후 단계별 목표
분기별 실사 가능한 지표로 다음 집행을 판단합니다.
기간·책임 역할 / 사업 목표 / 공통 확인
M1–3 / CTO·도입 / 자람이 동의 실증 5곳 / IP·인력·예산·측정 기준선
M4–6 / 사업 책임자 / J 5곳 / G 15건 / V 6곳 / 계약·입금·거래 수락
M7–9 / 제품·운영 / J 10곳 / G 55건 / V 12곳 / 유료 90일 유지·지원비
M10–12 / 경영 책임자 / J 15곳 / G 100건 / V 20곳 / 재사용 도입시간 20% 감소
모두 제안 목표. J·V는 월평균 유료 고객 수, G는 월 완료 거래 수입니다. 재사용 감소율은 같은 범위의 도입 사례 2건 이상을 대조하며 현
재 실적은 미확인.
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실행 조직과 채용 계획
확인된 기술 리더십과 투자 후 확보할 역할을 나눕니다.
기술 책임: CTO 정해성의 공개 제품·연구 이력을 확인할 수 있습니다. 재직·주당 참여시간과 기존 인력 구성은 실사 자료로 확인합니다.
전담 역할: 5명 상당의 총 인력 예산 가정. 제품·기술 3명, 고객 도입·운영 2명으로 배분하고 CTO 참여율을 확인합니다.
전문 검토: 현장 전문가의 내용·사용성 검토와 개인정보·보안 자문을 외부 전문 계약으로 확보합니다.
이름이 공개되지 않은 구성원·자문·채용 인원을 현재 재직자로 표시하지 않습니다. 책임자 배정은 실행 착수 전 완료합니다.
기술 리더 공개 프로필 https://dreamailab.com/research/jung-haesung/
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법인·IP·데이터 거버넌스
사업 구조의 설명과 계약으로 확인한 권리를 구분합니다.
항목 / 공개 기준 / 실사 증빙
투자 주체 / DAL 플랫폼 사업, 제품별 운영 / 정확한 법인명·등기·주주명부
자람이 분리 / 독립 법인 가능성 검토 / 분사 결의·자산·라이선스 약정
Noah AI Labs / 별도 운영·자동 합산 제외 / 기술이전·관련자 거래 계약
민감자료·AI / 목적·동의·권한별 처리 / 공급사 계약·보관·삭제·IP 귀속
여러 제품이 하나의 중앙 DB를 공유하거나 동의 없이 데이터를 결합 학습한다는 주장을 하지 않습니다. 특허·인증·임상 효과는 증빙 없이 자산 평
가에 넣지 않습니다.
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주요 위험과 자본 관리
제품 운영 성과를 유료 수요·안전·회수 가능한 현금과 대조합니다.
집중·실행: 여러 제품의 동시 확대가 인력·영업을 분산할 수 있습니다. 자람이 우선 일정과 제품별 전담 시간·비용을 월별 보고합니다.
사업·현금: 첫해 가정 매출 3,897.5만원은 확정 계약이 아닙니다. 무매출·비용 상승 시나리오와 M6 현금·유료 전환 점검으로 지출을 조정합
니다.
신뢰·운영: 민감자료·AI 초안·의료 콘텐츠와 거래 책임이 위험입니다. 전문가 검토·실 수락·복구 훈련을 제품별로 완료한 범위만 확대합니다.
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투자 협의와 데이터룸
투자 미팅 이후 확인할 자료와 거래 절차를 제안합니다.
자료 묶음 / 필수 증빙 / 확인 단계
법인·지분·IP / 등기·주주명부·기존 약정·IP 귀속 / 조건 제안 전
고객·재무 / 계약·청구·입금·비용·현금·채무 / 재무 실사
제품·데이터 / 현장 수락·동의·보안·복구·공급사 / 제품 실사
조건·권한 / 투자수단·가치·보고·의사결정권 / 실사 후 계약
금액·기업가치·지분율·전환조건은 미확정. 이 문서는 비구속 협의 자료이며 투자 확약·법률 검토 완료를 뜻하지 않습니다.
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다음 투자 미팅
사업의 핵심 가정과 실사 범위를 함께 확정합니다.
사전 검토: 공개 투자제안서·기존 IR·재무 가정 파일을 확인한 뒤 초기 고객군과 검증 목표를 논의합니다.
미팅 의제: 실고객 증빙, 12개월 비용 견적, 실행 책임자, 법인·IP 범위를 확인하고 단계별 투자 조건을 협의합니다.
협력 요청: 자람이 기관 실증을 중심으로 고객·운영 지표를 검증할 투자·기관 파트너를 찾습니다.
공개 협의용 투자제안서. 자금·가격·전환 목표는 경영진 확정 전 계획 가정이며 실적·투자조건·수익 보장이 아닙니다.
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